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Améliorer son live de vente sur Facebook – Niveau intermédiaire

Contenu de la formation :

● La création d’un storytelling et son identité de marque
● Les leviers d’achat
● La réponse aux commentaires en live
● Les replays
● Le langage corporel, la voix et la posture
● La mise en situation et analyses de la production

Objectifs de la formation :

● Renforcer son impact et sa présence en live
● Créer un storytelling captivant
● Utiliser des techniques d’engagement avancées
● Maîtriser la posture et le langage non verbal
● Savoir répondre aux objections en direct
● Structurer son live
● Se former à la cybersécurité

Métiers et emplois visés :

● Commerçant dans tous types de commerce
● Chef d’entreprise

Public concerné :
Individuel.le autre

Méthodes et outils pédagogiques :

● Méthodes actives et participatives

● Travail en groupe guidé par le formateur à partir de situations réelles

Modalités d'enseignement :
Formation entièrement présentielle

Durée indicative en centre de formation :
7 heures

Pré-requis :

● Avoir un smartphone
● Avoir un compte Facebook professionnel

Modalités d'admission :

● Sur entretien
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Niveau d'entrée :
Aucun : information non communiquée

Niveau de sortie :
sans niveau spécifique

Validations :
Attestation de fin de formation et attestation de compétences obtenues

Financement :
Financement individuel

Tarif de référence :
22€/heure

Lieu(x) de formation :
Vire Normandie

Accès aux personnes en situation de handicap (ou PMR) :
Antenne accessible en rez de chaussée et ascenseur à disposition. Le référent handicap de l'antenne se tient à la disposition des
personnes en situation de handicap, de l'accueil jusqu'à la fin de la formation suivie.

Prochaines dates :
Nous contacter

Renseignements et inscriptions
Nom du contact : Karine ROUXEL
Téléphone : 06 71 83 14 74
Courriel : karine.rouxel@ac-normandie.fr
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